Training

Commercieel en creatief schrijven

ledereen schrijft voor zijn werk, dus jij ook. En als je daar
wat ervaring in opgedaan hebt, lukt het je vast om je
boodschap efficiént en helder over te brengen op de lezer.
Maar soms wordt er meer gevraagd van je teksten. Doet het
er wat meer toe hoe je het brengt: een beetje leuker, korter,
verrassender. De training Commercieel en creatief schrijven
van Learnit kan je op ideeén brengen, je stimuleren met taal
te spelen en zorgen voor meer plezier bij je schrijftaken. De
training Commercieel en creatief schrijven is gericht op
schrijvers die met hun teksten verder willen gaan dan
informeren. Die hun lezers willen verleiden: om de tekst uit
te lezen, maar ook om in actie te komen. Bijvoorbeeld om
akkoord te gaan met de offerte, zich in te schrijven of iets te
kopen. Daarvoor brengen wij eerst in kaart aan wie je
schrijft, met welk doel en waarover. Daar hebben we een
beetje marketing bij nodig. Als je een goed beeld hebt, leer
je strategieén om op ideeén te komen. Je leert hoe je
aansprekend en overtuigend formuleert. En ten slotte schrijf
je en slijp je bij tot je tevreden bent.

Onderwerpen

Hieronder vind je een overzicht van onderwerpen die aan de
orde komen in de training Commercieel en creatief schrijven.
Dit programma kan aangevuld worden met onderwerpen van
de deelnemers die uit de intake naar voren komen.

¢ Wie is mijn doelgroep en wat wil ik dat de lezers
binnen mijn doelgroep doen?

¢ Waarvan moet ik de lezer overtuigen? Welke
handvatten heb ik daarvoor?

e Hoe en waar kan ik daarover het beste
communiceren? Welke media gebruik ik?

e Hoe structureer ik de tekst? Wat komt eerst?
Waarmee sluit ik af?

¢ Digitaal of op papier, maakt dat nog verschil?

e Storytelling, blogging ... is dat wat voor mij, mijn
organisatie, mijn doelgroep?

e Hoe trek ik de aandacht?

e Hoe kom ik op nieuwe ideeén?

¢ Hoe formuleer ik prettig en gemakkelijk leesbaar?

Lesmethodiek

Deze training is bij uitstek praktijkgericht. Vanzelfsprekend
wisselen we luisteren, delen, uitproberen en reflecteren af
(ook onderling). Tijdens de training ga je uit van je eigen
bedrijf, producten en (commerciéle) schrijftaken. Door de
inbreng van de trainer en de andere deelnemers kijk je daar
al gauw met andere ogen naar. Praktijkgerichte en speelse
opdrachten dwingen je om die andere kijk in eigen woorden
om te zetten. En die nog eens om te draaien, uit te rekken,
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in te korten ...

Doelgroep

De training Commercieel en creatief schrijven is geschikt
voor iedereen die voor zijn werk commerciéle teksten schrijft
die moeten overtuigen. Bijvoorbeeld: advertenties,
vacatures, offertes, blogs en voorstellen. Verleiden en
verrassen spelen daarbij een belangrijke rol. De training richt
zich vooral op het Nederlandse taalgebied. Maar
commercieel schrijven is internationaler dan je denkt. Als jij
voor je werk ook Engels, Duits of Frans moet schrijven, kun
je met de meeste tips toch goed uit de voeten. Schrijf je
voornamelijk korte informatieve documenten als brieven en
e-mails, dan is de training Klantgericht schrijven misschien
beter voor jou. Voor langere overtuigende teksten met een
grotere rol voor argumenteren dan voor verleiden kun je bij
de training Heldere teksten schrijven terecht.
Belangstellenden die voornamelijk vragen hebben over
foutloos schrijven, bevelen wij de training Nederlandse
spelling en grammatica van harte aan. Neem gerust contact
op met Learnit om je te laten adviseren!

Voorkennis

Voor de training Commercieel en creatief schrijven moet je
Nederlands kunnen lezen en schrijven op mbo-niveau.

Maatwerk

De onderwerpen hierboven krijgen zeker aandacht omdat ze
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direct bijdragen aan meer overtuigende, meer verrassende
en beter leesbare teksten. Hoe het programma precies
ingevuld wordt, hangt verder af van de intakes die de trainer
kort voor de trainingsdata afneemt, per mail of telefonisch.
Je kunt dus zeker aandachtspunten aandragen. Heb je in je
team of op de afdeling collega's die met dezelfde vragen
rondlopen? Of wil je een training die hog meer is afgestemd
op jouw werkpraktijk en/of die van je collega's? Neem dan
contact op om de maatwerkmogelijkheden te bespreken.

Lesvorm

Klassikaal

Referenties

Marloe Dresens - "Voorafgaand aan de training vond er een
gesprek plaats met de trainer en kon ik stukken die ik
geschreven had opsturen. Ook de doelen die ik wilde
behalen waren van te voren helder. Zo werd de training echt
een maatwerk training. Ik heb veel goede schrijftips
gekregen." - Beoordeling: 8.3

Meer referenties...
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